Att bygga kundkontakter och prospektering, ITS
14

4,39 422 433 428 444 4> 4,33 428 43

1 Har du uppnatt de angivna kursmalen?
e Inga kommentarer finns

Anser du att kursens upplagg har varit lamplig for att na kursmalen?
e Inga kommentarer finns

Anser du att kursen har haft ratt svarighetsniva?
e Inga kommentarer finns

Upplever du att Novo har varit ett bra stod i din kurs?
e Alltid skdnt att ha skolmaterialet tillgangligt via Novo.
e betyg:5/5
Ar du ndjd med din egen insats?
e Inga kommentarer finns
6 Ar du n6jd med din/dina lirares pedagogiska férmaga?
Mats ar underbar!
betyg: 5/5
7 Ar du ndjd med din/dina ldrares kompetens inom omradet?
e  Qerhort kompetent och vis.
e  betyg:5/5
e skulle ha haft mer IT kompetens, annars helt néjd
. BETYG: 5/5
8 AR DU NOJD MED UTFORMNINGEN AV EXAMINATIONEN/KUNSKAPSKONTROLLERNA?
e BRA TENTA OCH INLAMNINGSUPPGIFTER.
e BETYG:5/5
9 AR DU NOJD MED KURSENS LAROMEDEL/KURSMATERIAL?
e  BOKEN VAR INTE ALLS TILL NAGON HJALP
e BETYG:2/5
10 AR DU NOJD MED LARAREN (GE EN SAMLAD BEDOMNING)?
e EN AV DE BASTA FORELASARNA JAG NAGONSIN HAFT.
e BETYG:5/5
11 AR DU NOJD MED KURSEN?

e INGA KOMMENTARER FINNS



